
Réussir sa transition professionnelle, sécuriser son avenir
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Le 23 janvier 2026
en présentiel à l’Académie du sourire

Je m’inscris !

VALORISER ET TRANSMETTRE
MON CABINET

MASTERClass

Durée : 8 heures Tarif de la formation : 650 € Lieu : Aix-en-Provence



Apprendre à valoriser son cabinet pour optimiser la cession.
Anticiper la transmission et structurer son départ.
Optimiser fiscalement et patrimonialement la sortie de son
activité.

& PROGRAMME

OBJECTIFS DE LA FORMATION

Valoriser son cabinet efficacement. Les méthodes de valorisation : critères financiers et

qualitatifs. Améliorer la valorisation : actions à entreprendre avant la cession.

Préparer la transmission. Les options : vente directe, progressive, via une holding. Rôle du

cédant : accompagner sans rester trop impliqué. Clauses essentielles d’un contrat de cession

sécurisé.

Sortie fiscale et patrimoniale. Gérer la trésorerie post-cession : retraite, investissements.

Transformation de la SEL/SPFPL après la vente : dissolution ou mutation ?

Optimiser la fiscalité de la cession. Fiscalité des plus-values : IR, Flat Tax, contributions sociales.

Stratégies patrimoniales pour les revenus post-activité.

Focus patrimonial : "Et après la cession ?". Comment bien préparer sa retraite : revenus passifs,

placement de la trésorerie restante. Que faire de sa SEL/SPFPL ? Dissolution, transformation, ou

valorisation.

Lieu : 520 avenue Henri Mauriat - Patio Cézanne 13100 Aix en Provence

A qui s’adresse cette formation ? Chirurgiens-dentistes : Omnipraticiens, 

Moyens pédagogiques : Matériel vidéo (écran géant, enceintes …), supports de
cours, matériels en TP (poste de travail avec modèles pédagogiques)

Méthodes d’évaluation : Evaluation des connaissances sous forme de QCM.
Lors des cours, TD et/ou TP, l’instructeur vérifie l’évaluation des acquis (50% de
réussite pour validation)

Accessibilité : Nous sommes particulièrement sensibles à l’intégration des
personnes en situation de Handicap. Contactez-nous afin d’étudier les
possibilités de compensation disponibles si besoin

Pour plus d’informations : contact@academie-du-sourire.com 
+(33)6 10 37 86 88 | www.academie-du-sourire.com
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